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CBA

STUDIO
SET]

“L’'unica ragionevole certezza e che ci si
vuole riferire ad ipotesi in qualche modo
attinenti al processo di distribuzione
commerciale cioe al  compless
meccanismi che colmano le distanze tra
produzione e consumo”.

Pardolesi, 1979



CBA

STUDIO
SET]

Non esiste nel nostro Ordinamento una
definizione di contratto di distribuzione.
Quando si parla di contratto d
distribuzion¢ si he in mente un insieme di
figure contrattuali differenti, alcune
tipiche, disciplinate dal codice civile o
comunque dalla legge, altre, Invece,
atipiche, innominate, miste.



CBA
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Distribuzione _direttadel prodotto: limprenditore puo provvedere a vendere al
proprio cliente direttamente | propri prodotti: In questaso il rapporto
contrattuale e riconducibile ad un semplice contratto du&to di beni mobili.
Si parla in tal caso di distribuzione diretta del prodotto;

distribuzione indirettadel prodotto I'imprenditore, puo avvalersi di agenti
ovvero intermediari al fine di “raggiungere” il potenzialeliente ed
eventualmen: vendergl i propri prodott. In questc casc I'imprenditore
stipulera contratti di agenzia ovvero contratti di medas, procacciamento
affari etc. etc.;

distribuzione _integrata verticale (ovvero distribuzione coordinata)
'imprenditore instaura una stretta collaborazione corerafori economici
collocati in diversi livelli del mercato. A tal fine 'impreditore, ad esempio,
stipulera contratti di concessione di vendita o franclgsiSi assiste ad una
Integrazione del rivenditore nella politica e nellapparacommerciale
dell'impresa produttrice.

© CBA Studio Legale e Tributario. All rights reserved.



Le Fonti CBA
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In concreto nebenuscontratti di distribuzione sono ricompresi: il
contratto di franchising, l'agenzia, la somministrazipnia
commissione, il mandato e la concessione di vendita.

Come e cosa nota il contratto di agenzia (artt. 1742 -1753, d.c
contratto di mandato (1703-1730 «c.c.), il contratto di
somministrazion (155¢ — 157( c.c.), il contrattc di commission
(1731-1741 c.c.) sono disciplinati dal codice civie e
rappresentano contratti tipici; il contratto di franchgi e
disciplinato dalla legge n. 129 del 6 maggio 2004. Vi € poi un
Insieme di ulteriori contratti rientranti nellambito dedenus
contratto di distribuzione, che non hanno avuto una spmecifi
disciplina normativa e che sono frutto dell'elaborazione
giurisprudenziale (la concessione di vendita, procacerdm
affari etc. etc.).



La concessione di vendita CBA

STUDIO
LEGALE E TRIBUTARIO

Caratteristiche del contratto di concessione di vahta:

a) Funzione economica primaria:la commercializzazionepdedotti
del concedente in un determinato territorio, conformemedlte
aspettative del concedente stesso;

b) comporta I'attribuzione al concessionario di upasizione di
privilegio (costituite normalment me nor necessariamer de
un’esclusiva di zona) per la rivendita dei prodotti del ceshente;

c) comporta oneri di commercializzazione e I'assunziongaide del
concessionario di un vincolo di fedelta (impossibilita dattare
prodotti concorrenti);

d) il concessionario agisce come acquirente — rivenditore.
e) il concessionario e un intermediaitdaegrato.
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Uso della concessione di vendita nel sistema distributivo
g . CBA
dell'imprenditore
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a) livello di vendita all’ingrosso. 1 concessionari
responsabili di una zona o, addirittura, di un intero Paese

(importatori esclusivi);

b) livello di vendita al dettaglioc. ad esempio concessionari
di automobilli.
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Natura giuridica del contratto di concessione di vendita ”CBA
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a) Posizione tradizionale: contratto di somministrazione

b) Ulteriore posizione : contratto quadro che disciplina la
collaborazione delle parti nellorganizzare Ila distrilmue dei
prodott e che determini la cornice al cui internc le part
stipuleranno i contratti di compravendita.

Soluzione preferibile: contratto innominato atipico a applicare
a seconda delle circostanze e in funzione della guestione da

risolvere, le disposizioni dei contratti piu vicini.
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Diritti ed obblighi delle parti CBA
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a) Obblighi del concedente:

- obbligo di vendita prodotti al concessionario
(schema somministrazione); ovvero mantenere in
ogni caso costante il flusso di merci (contratto
guadro)

- obblighi specifici:informazione, fornitura d
materiale illustrativo etc. etc.;

- esclusiva reciproca (esclusiva di vendita);

- obbligo di “protezione” del concessionario: il oas
Fall. Andriani / Fiat Auto;

- esclusiva di zona (territorio + gamma prodotti).




Diritti ed obblighi delle parti CBA
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b) obblighi/ diritti del concessionario:
- obbligo di promuovere le vendite / quantita minime

- clausola di esclusiva reciproca (esclusiva d’astqui
(prodotti concorrenti e non)— obbligo di non distniie
prodotti concorrenti;

- esclusiva di zona (territorio + gamma prodc

- obbligo di acquisto prodotti concedente (schema
somministrazione); ovvero mantenere in ogni castacade
Il flusso di merci (contratto quadro)
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Il prezzo delle singole forniture CBA

a)
b)

C)
d)

STUDIO
LEGALE E TRIBUTARIO

Schema somministrazione: 1561 c.c. (listino);

schema accordo quadro: se non determinato ctuaiaente,
verra concordato di volta in volta;

sconto sul prezzo al pubblico.
Clausole di salvaguardia per il concessionario:

- modifiche del prezzo da comunicare con congruo preavviso;

- allineare | prezzi a quelli riservati ad altri membri delete (ad
esempio attraverso una clausola che garantisca al coooagsi un
trattamento non meno favorevole rispetto a quello del ibistiore
piu favorito).

11
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Durata CBA
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a) Il contratto puo essere a tempo indeterminato ovvero godem
determinato.

b) Il contratto a tempo indeterminato puo essere risoltonatum,
osservando un congruo preavviso.

- Individuazione della durata del congruo preavviso: ireaga di
specifica pattuizione, la giurisprudenza oscilla tra @airdi 3, 4
0 6 mesi.

12
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Il contratto di franchising CBA
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La nozione economica e sociale del franchising

Il franchising costituisce un metodo di commercializzagan virtu

del quale dei prodotti (0 servizi) vengono distribuiti adil di
commercio al dettaglio attraverso una rete di punti vendita
Indipendent fortement: caratterizza de un’‘immagine comunt¢ (che
riguardera normalmente, oltre all’insegna, i marchi, ilme anche
I'arredamento e le altre caratteristiche dei locali), @defar apparire
ciascuno di essi come elemento di un’unica catena che difstegsi
beni o servizi, con l'uso di tecniche di vendita particof@mow - how
commerciale), messe a punto dal franchisor.

13
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Modelli di franchising individuati dalla giurisprudenza CBA

a)

b)

STUDIO
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franchising di distribuzione: il franchisee gestisce un
negozio, caratterizzato dal marchio del franchisor
(Benetton, Stefanel, Max Mara) e rivende | prodotti del
franchisor:;

franchising di servizi: il franchisee, In questo caso non
rivende nulla, ma offre un servizio conforma agli
standard del franchiso (ristoranti  alberghi  palestre
scuole di lingua etc.etc.). Diviene essenziale |l tragfento di
know-how;

franchising (con contestuale vendita di prodotti di terzi} il
franchisee gestisce un negozio, caratterizzato dal nacl
franchisor, ma si vende un’ampia gamma di prodotti di terzi.
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Caratteristiche salienti del contratto di franchising RA
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a) Punti vendita caratterizzati da segni distims@gna, marchio) e da
un’immagine (arredamento etc.etc.) comune impostéranchisor;

b) controllo molto stretto del franchisor sull’azefranchisee;
c) trasferimento del know- how del franchisor ahthisee;

d) pagamento di un corrispettivetry fee e/o royaltiggsla parte del
franchisee al franchisc

e) Punti vendita monomarca (caratteristica non essie);
f) Schema del contratto quadro (franchising di thsizione).
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La nozione di franchising accolta dalla Legge CBA
n° 129 del 6 maggio 2004. Forma scrittad substantiam

STUDIO
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L'affiliazione commerciale (“franchising”) e' il conttaf comunque
denominato, fra due soggetti giuridici,economicamente e
giuridicamente indipendenti, in base al quale una parte concede la
disponibilita’ all'altra,verso corrispettivo, di un insieme di diritti di
proprieta’ industriale o intellettuale relativi a marchkienominazioni
commerciali, insegne, modelli di utilita', disegni, dirdi autore, know-
how, brevetti assistenz o consulenz tecnici e commerciale inserend
I'affiliato in un sistema costituito da una pluralita’ drikéti distribuiti

sul territorio, allo scopo di commercializzare determinbeni o
servizi.(Articolo 1, comma 1, Legge 129/2004)

Tale contratto deve essere stipulato per iscritto a penallien(Articolo
3, | comma, Legge 129/2004).
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Elementi che devono essere espressamente indicati nel
contratto di franchising ed elementi solo eventuali

CBA
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“Il contratto deveinoltre espressamente indicare:

a) l'ammontare degli investimenti [e delle eventuali speisangresso]
che ['affiliato deve sostenere prima dell'inizio delliata’;

b) le modalita' di calcolo e di pagamento delle royalties|'deentuale
indicazione di un incasso minimo da realizzare da partéadidiato];

c) [l'ambito di eventuale esclusiva territoriale sia inambne ad altri
affiliati, sicin  relaziont a canal ec unita di vendite direttament
gestiti dall'affiliante;]

d) la specifica del know-how fornito dall'affiliante afféiato;

e) [le eventuali modalita' di riconoscimento dell'appatt&now-how da
parte  dell'affiliato;]

f) le caratteristiche dei servizi offerti dall'affiliantein termini di
assistenza tecnica e commerciale, progettazione ed irakggo,
formazione;

g) le condizioni di rinnovo, risoluzione [0 eventuale ces& del contratto
stesso]” (Articolo 3, comma 4, Legge 129/2004)

© CBA Studio Legale e Tributario. All rights reserved.
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Conseguenze della mancata specificazione dei contenuti
. | CBA
obbligatori del contratto

STUDIO
“GALE ETF

La mancanza di uno o piu elementi
essenziali ex articolo 3, comma 4 della
Legge 129/2004, comporta la nullita del
contrattc.

La mancanza di uno o piu elementi
eventuali non incide sulla validita del

contratto.
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Quando si puo parlare di contratto di franchising ai sensi

della Legge 129/2004 CBA
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Quando nel contratto e previsto:

a) I'obbligo del franchisee di sostenere gli invesinti necessari per
lo svolgimento dell’attivita di franchising ;

b) I'obbligo del franchisee di pagare una remuner@isotto forma di
royalty;

c) l'obbligo del franchisor di fornire il Know-how;
d) l'obbligo del franchisor di fornire assistenzdralnchisee.

Se manca uno di questi elementi non saremo in presenza dnimatto
di franchising , ma di un contratto di distribuzione diversmche se
molto simile, non soggetto alla Legge 129/2004.
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Investimenti a carico del franchisee: indicazione

dellammontare da parte del franchisor CBA
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a) Si vuole proteggere il franchisee dal rischio di esserancato a
sostenere investimenti o spese inutili 0 eccessive rig@ettisultati
ottenibili con l'attivita oggetto del contratto;

b) per “investimenti” si intende: | costi per 'arredamendel negozio,
pell'acquistc di strument di lavorc particolare, compute etc. etc.;

c) Il franchisor (che predispone il contratto) ne indicaritaontare (di
solito gli arredi vengono forniti dallo stesso franchisor)

20




Obbligo di corrispondere royalties ed entry fee CBA

a)

STUDIO
LEGALE E TRIBUTARIO

Per royalties si intende: una percentuale che l'affgéi@ichiede all'affiliato
commisurata al giro d'affari del medesimo o in quota fissa,vdrsarsi
anche in quote fisse periodiche (Articolo 1, terzo commt,.¢e, Legge
129/2004).

Per entry fee (diritto di ingresso) si intende: una cifissd rapportata
anche al valore economici € alla capaciti di sviluppc delle rete che
I'affiliato versa al momento della stipula del contratto affiliazione
commerciale. (Articolol, comma 3 lett. b, Legge 129/200B%so e
ricompreso nella nozione di “spese di ingresso” contenalidAmticolo 3,
comma 4 delle Legge 129/2004.

Rappresentano il corrispettivo dovuto dal franchisee adhisor per la
messa a disposizione dei segni distintivi, diritti di priepk industriale o
Intellettuale e/o per la fornitura di servizi (Know-howsastenza) e non il
corrispettivo per la merce da rivendere. Nessun corrispatidiretto.

21
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Modalita di calcolo e pagamento delle royalties ed CBA
eventuale incasso minimo

a)

b)

STUDIO
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Il contratto deve precisare in che modo debbono essarelatd le
royalties e secondo quali modalita ( tempi, mezzi di pagdmen
etc. etc.) debbono essere corrisposte al franchisor @\tic
3,comma 4, Legge 129/2004).

Nozione di incasst minima: potrebb: far riferimentc ac un minimo

di fatturato (quantita di prodotti che il franchisee si igpa ad
acquistare dal franchisor) o, piuttosto, un Incasso minimo
forfettario (per la vendita dei prodotti o la fornitura deirgizi alla
clientela) su cui calcolare le royalties indipendentement
dall’effettivo raggiungimento dello stesso (tesi prabda).
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Obbligo di fornire il Know-how CBA

a)

b)

STUDIO
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Know-how: un patrimonio di conoscenze pratiche non Htates
derivanti da esperienze e da prove eseqguite dall'affdiant
patrimonio che e' segreto, sostanziale ed individuato;spgretq
che il know-how, considerato come complesso di nozioni d¢anel
precisa configurazione e composizione dei suoi elemeom, @
generalmente noto ne' facilmente accessibile; gestanziale che

Il know-how comprend conoscenz indispensabi all'affiliato pel
l'uso, per la vendita o la rivendita, la gestione |'orgaamzane dei
beni o servizi contrattuali; pandividuato, che il know-how deve
essere descritto in modo sufficientemente esauriente, ¢
consentire di verificare se risponde ai criteri di segregee di
sostanzialita (Articolo 1, comma 3, lett. a, Legge 129/2004

Know-how “qualificato”. definizione tratta dal Regolamto CE di
esenzione per categoria n.2790/1999
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Obbligo di fornire il Know-how: CBA

sua specifica da parte del franchisor

STUDIO
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a) La specifica consiste nella descrizione sufficientemesauriente
del Know-how da parte del franchisor al franchisee al moment
della consegna del contratto che dovra avvenire 30 giorimapr
della sua sottoscrizione.

b) La specifica del Know-how non corrisponde pertanto al Kaw
stess (ed in particolare al c.d. “manual¢ operativo)).

24
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Come si trasmette il Know-how CBA
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o Corsidi formazione iniziale;

o Afflancamento pre-apertura,

e Manuali operativi;

o Corsi di aggiornamento;

e Corsi di approfondimento di temi specifici;
e Comunicazioni;

o Afflancamento post-apertura,
e Visite in loco;

e Training on the job;

e Riunioni di gruppo;

e Convention e meeting annuali.

25
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Obblighi di disclosure a carico del franchisor CBA
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Sono contenuti negli Articoli 4 e 6 della Legge 129/2004;

b) Obblighi di disclosure ex Articolo 4: obbligo di consegna del
contratto trenta giorni prima della firme e obbligo di comse

alcuni allegati;

c) Obblighi di disclosureex Articolo 6: obbligo precontrattuale di
comportamento

26




Obblighi di informazione precedenti alla sottoscrizione CBA
(Articolo 4 Legge 129/2004)

a)
b)
C)
d)
e)
e)

f)

STUDIO
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Copia integrale del contratto;

Dati del franchisor (tra cui ragione sociale eizd sociale);
copia del bilancio degli ultimi 3 anni (su riekta del franchisee);
elenco marchi utilizzati (con estremi di regiztosme e deposito);
Elementi descrittivi dell’attivita;

lista affiliati e loro variazione negli ultimi tr@nni:

la descrizione sintetica degli eventuali proceelitn giudiziari o arbitrali,
promossi nei confronti dell'affiliante e che siraconclusi negli ultimi

tre anni, relativamente al sistema di affiliazi@oenmerciale in esame, sia
da affiliati sia da terzi privati o da pubblicha@auita' nel rispetto delle
vigenti norme della privacy.

Il tutto da consegnarsi 30 giorni prima della sottoscrizion

Eccezionenon e necessario consegnare gli allegati per i quali sassis
obbiettive e specifiche esigenze di riservatezza che cqgowiglovranno

essere citati nel contratto.

27
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Obbligo generale di correttezza e di informazione ggcontrattuale del CBA
franchisor (Articolo 6 Legge 129/2004)

STUDIO
LEGALE E TRIBUTARIO

L'affiliante deve tenere, In qualsiasi momento, nei contiro
dell'aspirante affiiato, un comportamento Iispirato a lt&a
correttezza e buona fede e deve tempestivamente fornire,
all'aspirante affiliato, ogni dato e informazione dbestessoritenga
necessari o utili ai fini della stipulazione del contraticatfiliazione
commerciale, a meno che non si trattt di informazioni
oggettivamente riservate o la cui divulgaziont costituirebb
violazione di diritti di terzi. L'affiliante devemotivare all'aspirante
affiliato I'eventuale mancata comunicazione delle infazrani e dei

dati dallo stesso richiesti.

28
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Obbligo generale di correttezza e di informazione CBA
precontrattuale del franchisee (Articolo 6 Legge 12/2004)

STUDIO
SET]

L'aspirante affiliato deve tenere, In qualsiasl
momento nel confronti dell'affiliante, un
comportamento improntato a lealta, correttezza e
buoni fede e deve fornire, tempestivamen ec Iin
modo esatto e completo, all'affiliante ogni
iInformazione e dato la cul conoscenza risulti
necessaria o opportuna ai fini della stipulazione
del contratto di affiliazione commercialanche

se non espressamente richiesti dall'affiliante.
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Durata del contratto di franchising ex Legge 129/2004 CBA
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a) Il contratto puo essere a tempo determinatorovagéempo
Indeterminato.

b) Durata minima del contratt@ tempo determinata ['affiliante
dovra' comunque garantire all'affiliato una durata minsué#iciente
allammortamento dell'investimento e, comunque, non inferiore a
tre anni fatta salva l'ipotesi di risoluzione anticipatar pe
iInadempienz di uné delle parti (Articolo 3, comm: 3, Legge
129/2004).

1. Il problema del tempo necessario per lI'ammortamento ideg|
Investimenti obbligatori ex Articolo 3, comma 4, Legge 12934.

2. Il problema dell’applicabilita della norma ai contrat@i tempo
iIndeterminato.
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Profili di imposizione diretta
| corrispettivi per la distribuzione di beni

» | corrispettivi in capo allaccipienssi qualificano come redditi d'impresa,
a prescindere che I'attivita sia svolta in forma organiazatneno.

» Per accipiens persone fisiche, o0 soggetti esteri senza stabile
organizzazione in ltalia, articolo 55, comma 1, D.P.R. 2Z2dibre 1986,
n. 917 TUIR):

“Sono redditi d'impresa quelli che derivano dall'esercidioimprese
commerciali. Per esercizio di imprese commerciali si igkeesercizio
per professione abituale, ancorché non esclusiva, deligita@t indicate
nell'art. 2195 Codice Civildomissis]” (tra cui anche quellausiliarie
alla circolazione di beni e servizi— distribuzione).
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CBA
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Profili di imposizione diretta
| corrispettivi per la distribuzione di beni

Per la determinazione dei corrispettivi del distributaliebeni si possono
adottare due diverse configurazioni:

> Trasferimento della proprieta al cliente finale direttamente da parte
del tradens (il corrispettivo deltradense dato dall’intero prezzo di
vendita, mentre il corrispettivo deditcipiens(che costituisce un costo
per il tradeng e costituito semplicemente dall’aggio applicato in sede d
vendita al cliente finale);

» Trasferimento della proprieta al cliente finale da parte ddl’ accipiens
(si hanno sostanzialmente due trasferimenti, ciascuno uroiproprio
corrispettivo autonomo: il primo daradensall’ accipiens il secondo,
dall’accipiensal cliente finale).
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CBA
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Profili di imposizione diretta
| corrispettivi per la distribuzione di beni

| corrispettivi per la distribuzione di beni costituiscoaneri deducibili dal
reddito fiscalmente imponibile: (i) detliente in caso di impostazione con
“doppio passaggio”; (i) defradens in caso di impostazione con passaggio
singolc.

Le regole per la deduzione sono quelle previste secondo le ordinarie disposizioni del
TUIR:

> |Inerenzgrelative all'attivita d’'impresa) (art. 109, c. 5);

» Competenzgdeducibilita nell’esercizio in cui € trasferita la proprieta (H0O, c.2,

lett. b);

» Previa imputazione a conto economient. 109, c. 4);
» Transfer pricing/corrispettivi o aggi determinati al valore normale; art. 110, c. 7);
» Tradengdistributori italiani o esternwhite list(art. 110, cc. 9 e 10).
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Profili di imposizione diretta
| corrispettivi per la distribuzione di servizi (franchising)

| corrispettivi per i contratti di franchising costituiscono oneri deducibili
dal reddito fiscalmente imponibile del franchisee. Le tegmer la deduzione
sono quelle previste secondo le ordinarie disposizionTt#R :

> Inerenzdrelative all’attivita d’impresa) (art. 109, c. 5);

» Competenzal) canoni periodici, deducibili nell’esercizio in cui ni@ano (art. 109, c. 2,
lett. b); 2) costi “una tantum”, da ripartire in quote codtaulla durata del contratto di
franchising (art. 103, c. 2);

» Previa imputazione a conto economieot. 109, c. 4);

» Transfer pricingcorrispettivi o aggi determinati al valore normale; aftO1c. 7);

» Tradengdistributori italiani o estenwhite list(art. 110, cc. 9 e 10).
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Ritenute fiscali applicabili sui compensi per lo sfruttameio
degliintangibles(es. know how) in caso di franchising

Ai sensi dell’art. 25 del D.p.r. 29 settembre 1973, n. 600, campensi
corrisposti alfranchisor(trattandosi di royalties per lo sfruttamento di know
how) si applica:

» Una ritenuta con aliquota d&l0%, quando ilfranchisore una persona
fisica fiscalmente residente in Italia che opera al di fudell’'esercizio
dellimpresa,;

» Una ritenuta del30% quando il franchisor e fiscalmente residente
all’estero (fatto salvo il caso in cui trovi applicazione@denzione di cui
all’art. 26 quaterdel D.p.r. 29 settembre 1973, n. 600, oppure sia applicabile
una convenzione per evitare la doppia imposizione sui tedade prevede
un’aliguota inferiore).
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Profili di imposizione diretta
Il distributore come stabile organizzazione personale

Il distributore puo configurarestabile organizzazione (cd.
“personale”) in Italia di urtradensestero (in caso di impostazione
con “passaggio singolo”). In base all’art. 162, commi 6 e 1RU

»6. “[omissis] costituisce una stabile organizzazione dell'impresa di cui al
comma 1 il soggetto, residente o non residewtege nel territorio dello Stato
abitualmente conclude in nome dell'impresa stessa contratti diversodalli di
acquisto di beni

»7. Non costituiscestabile organizzazione dell'impresa non residente il solo
fatto che essa eserciti nel territorio dello Stato la propria atviter mezzo di un
mediatore, di un commissionario _generate,di ogni altro intermediario che
goda di uno status indipendente, a condizione che dette persone agiscano
nell'ambito della loro ordinaria attivitd.

7
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Profili di imposizione diretta
Il distributore come stabile organizzazione personale

Art. 162, comma MTUIR

Status indipendente da valutare in base (1)

4

> Al livello di dettaglio del controllo da parte del tradens(Commentario
OCSE al modello di Convenzione, sub art. 5, par. 38 €)38.3

» All'imputazione del rischio imprenditoriale (Commentario OCSE al
modello di Convenzione, sub art. 5, par. 38; Cass. Civ. sent3367, 3368,
7682 e 10925 del 20.12.2001
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Profili di imposizione diretta
Il distributore come stabile organizzazione personale

Art. 162, comma MTUIR

Status indipendente da valutare in base (2)

4

» Alla limitazione dell'ampiezza degli affari che possono essere svoltlal
distributore (Commentario OCSE al modello di Convenzione, sub art. 5, par);38.4

» All'obbligo del distributore di dare informazioni al tradens(Commentario
OCSE al modello di Convenzione, sub art. 5, par. 8.5

> Se il distributore € pluri o mono mandatario (Commentario OCSE al modello
di Convenzione, sub art. 5, par. 38.6; Ris. Min. 20.4.1982, n. 13/201
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Profili di imposizione diretta
Il distributore come stabile organizzazione personale

Art. 162, comma MTUIR

Attivita ordinaria:

» Svolgimento di attivita che appartengono all’area d’affan del
distributore (anziché deltradeng (Commentario OCSE al modello di
Convenzione, sub art. 5, par. 33,7

» Se il compimento di atti estranei all'area di affari del distributore e
occasionale, non ci dovrebbe essere comunque stabile orgaaazione

del tradens (come si desume dal Commentario OCSE al modello di
Convenzione, sub art. 5, par. 37

10
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Profili di imposizione diretta
Il distributore come stabile organizzazione personale

Art. 162, comma MTUIR

Esercizio abituale del potere di concludere contratti:

» Elevata frequenza e rilevanza in termini di volume d’affari (OCSE;
Issues Arising from Article 5 (Permanent Establishmentihef Model Tax
Convention del 7.11.2002, parr. 103 e)ss.

» | contratti devono riguardare I'attivita propria dell'imp resa, e non
operazioni interne o I'assunzione di dipendentiCommentario OCSE al
modello di Convenzione, sub art. 5, par)33

11
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Profili di imposizione indiretta - IVA
Qualificazione dell'operazione

Al sensi dell’art. 3, c. 1, del D.p.r. 26 ottobre 1972, n. 633 ecreto IVA),
le prestazioni derivanti da contratti di distribuzione configurati:

- con “doppio passaggio”, costituiscono cessioni di benintmee
guelli  configurati

» con passaggio singolo oppure i contratti di distribuzionseuvizi,
costituiscono prestazioni di servizi.

12
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Profili di imposizione indiretta - IVA
Qualificazione dell'operazione

Al sensi dell’art. 6 del Decreto IVA:

» Le cessioni di beni si considerano effettuate nel momento della consegna o
spedizion se riguardaniben mobili (comm: 1);

» Le prestazioni di servizi si considerano effettuate all'atto del paganuwito
corrispettivo (comma 3);

» Se anteriormente al verificarsi degli eventi indicati nei precedenti doom
indipendentemente da essi sia emessa fattura, o sia pagato in tuttpastenil
corrispettivo, I'operazione si considera effettuata, limitatamaltitenporto fatturato
0 pagato, alla data della fattura o a quella del pagamento (comma 4).

13
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Profili di imposizione indiretta - IVA

TERRITORIALITA — Cessione dei beni

Al sensi dell’art. 7 bis del decreto IVA

¥

le cessior di ben sonc territorialment: rilevanti ai fini IVA quand« hannc

per oggettobeni immobili ovvero beni mobili nazionali, comunitari o
vincolati al regime della temporanea importazione, esisteel territorio

dello stesso ovvero beni mobili spediti da altro Stato meminrstallati,

montati 0 assiemati nel territorio dello Stato dal forngorper suo conto

Ai sensi del nuovo articolo 7-bis, la regola generale per determinare il luogo
di effettuazione di una cessione ¢ individuare il luogo dove i beni si trovano

all'atto del loro trasferimento (N.B: esistono tuttavia alcune deroghe come,

ad esempio, il caso della cessione triangolare comunitaria ove il promotore e
un soggetto Italiano)

14
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Profili di imposizione indiretta - IVA

TERRITORIALITA — Cessione dei beni

Operazioni intracomunitarie:

In linee di massimeé gli acquist intracomunitar di ben assumon
rilevanza in Italia se si verificano le seguenti condizioni

* | beni sono spediti o trasportati nel territorio nazionalevenienti da
un altro Stato Comunitario;

e o0ggetto della transazione sono beni che provengono damnSikto
della Comunita ove sono stati prodotti o immessi in “liberatiga”.

15
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Profili di imposizione indiretta - IVA

TERRITORIALITA — Servizi

Al sensi dell’art. 7-ter del Decreto IVA le prestazioni dirgei si
considerano effettuate nel territorio dello Stato quanglsgno
rese a soggetti passivi stabiliti nel territorio dello $tat) sono

rese a committenti non soqqgetti passivi da soqggetti pastwiliti
nel territorio dello Stato.

16
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Profili di imposizione indiretta - IVA

TERRITORIALITA — Servizi

» Inoltre, ai sensi dell’art. 7-sexies del Decreto IVA, in dga a quanto
stabilitc dall’articoloc 7-ter, si consideran effettuat« nel territoric dellc
Stato, se rese a committenti non soggetti passivi:

v le prestazioni di trasporto di beni diverse dal trasporto
iInfracomunitario, in proporzione alla distanza percorshterritorio
dello Stato:

v Le prestazioni di trasporto intracomunitario di beni, odanla
relativa esecuzione ha inizio nel territorio dello Stato

17
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Profili di imposizione indiretta - IVA

TERRITORIALITA — Servizi trasporto INTRACOMUNITARIO

IT Soggetto passivo Luogo di
UE — Extra UE NO stabilimento del

IT Soggetto passivo committente
Soggetto Passivo
IT — UE — Extra UE SI In partenza da Italia
privati NO In partenza da UE
IT Soggetto passivo S| Luogo di
UE — Extra UE UE — Extra UE NO stablllmfanto del
Soggetto Passivo Soggetto passivo committente
IT — UE — Extra UE SI In partenza da ltalia

privati NO In partenza da UE

18
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Profili di imposizione indiretta - IVA
TERRITORIALITA — Servizi trasporto NON INTRACOMUNIT _ARIO

IT Soggetto passivo

UE — Extra UE

- Soggetto passivo

Soggetto Passivo
IT—UE — Extra UE

privati

IT Soggetto passivo

UE — Extra UE UE — Extra UE
Soggetto Passivo ~ Soggetto passivo

IT— UE — Extra UE
privati

© CBA Studio Legale e Tributario. All rights reserve

Luogo di stabilimento del
committente

Distanza percorsa in ITA

Distanza percorsa in ITA

Luogo di stabilimento del
committente

Distanza percorsa in ITA

Distanza percorsa in ITA
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